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OTIMISMO
E ESPERANCA

Empresarios do comeércio do Acre
estao confiantes para 2023




Editorial

Nestaedi¢aode fevereiroda Fecomércioem Revista, destacamos algumas matériasrelevantes, as
diversas mudangas e perspectivas que surgem para o setor empresarial de nosso estado. Abordamos
temas relevante, como as principais mudancas parao MEI em 2023 e o que realmente muda no Pix.

O MEI, regime cujo objetivo ¢ formalizar pequenos empreendedores individuais, teve algu-
mas mudangas importantes para este ano. Mudanca no valor da contribui¢do mensal, na de-
claragdo de faturamento e na emissao de notas fiscais e
para obter mais informagdes, a Fecomércio em Revista
conversou com a analista de Atendimento de Relacio-
namento e coordenadora de Atendimento do Sebrae no
Acre, Julci Ferreira que detalha sobre essas as alteragoes.

J4 o Pix, sistema de pagamentos instantdneos que ganhou
grande adesdo em 2022, também passou por algumas mu-
dancas. Uma das principais ¢ a possibilidade de realizar
transferéncias de valores mais altos em uma uinica transacao,
o que traz mais comodidade e praticidade para os usudrios,
bem como o empresariado local no quesito de seguranga e
praticidade na comercializagdo de seus produtos e servigos.

Outro destaque desta edi¢do ¢ a visita do presiden-
te da ApexBrasil, Jorge Viana, ao setor produtivo, o
que representa uma importante oportunidade de negd-
cios para os empresarios locais para promover 0s pro-
dutos e servigos acreanos no exterior ¢ fomentar as ex-
portacdes e, consequentemente, a economia do estado.

Por fim, trazemos como matéria de nossa capa a mensa-

gem de otimismo e esperanga dos empresarios do Acre, que estdo confiantes para 2023. Mesmo
diante dos desafios impostos pela pandemia e pelas mudangas na economia mundial, os empre-
endedores acreanos acreditam em um ano de crescimento e de novas oportunidades de negocios.

E com essa mesma esperanca e otimismo que a Fecomércio em Revista segue acompanhando as
mudangas e desafios do setor empresarial e buscando sempre fornecer informacgdes relevantes e
atualizadas para os nossos leitores.

Expediente

Palavra do Leitor comunicacao.fecomercio@gmail.com

2 FECOMERCIOAC FEV 2023 / www.fecomercioacre.com.hr

=

Fecomércio AC

Diretoria-Executiva
Presidente: Leandro Domingos Teixeira Pinto
Vice-Presidente: Marcos Antonio Cameiro Lameira
Vice-Presidente: Leonel Soncin Junior
Vice-Presidente: Gilmar Pessoa de Queiroz
Vice-Presidente: José Luiz Revollo Junior
Vice-Presidente: Francelina Barreiros Amaral Gurgel

1° Diretor Secretario: Valdemir Alves do Nascimento
2° Diretor Secretario: Vilmar Cesario Rosa

Diretores:
Elvando Albuquerque Ramalho
Osvaldo Xavier Dias
Lara de Souza Costa
Simone da Silva Freitas Félix
Pedro José Pereira das Neves
José Santos de Souza

Suplentes da Diretoria:
Valdir Sperotto Junior
Theobaldo Mota da Silva
Isaac Timéteo de Oliveira
Alipio Pessoa Lima

Conselho Fiscal:
Augusto Gomes de Souza Neto
Manoel Santos de Oliveira
Jociley Braga de Souza

Suplente Conselho Fiscal:
Elias Cury Neto
Gustavo Maldonado Martins
Gece Leite de Aradjo Filho
del Sistema F ércio/AC

P!
Anne Nascimento

Jornalista Fecomércio, Sesc e Senac:
Anne Nascimento, Deise Leite e Lucas Sousa

Repdrter Fotografica:
Rose Peres

Capa:
Lino Nogueira

Diagramacdo:
Lino Nogueira

Duvidas e Sugestdes:
comunicacao.fecomercio@gmail.com

Fecomércio AC

Condominio Antonio Oliveira Santos
Av.Getillio Vargas, 2473, 4° Andar - Bosque
CEP.: 69.900 - 607
(68) 3212-4800
www.fecomercioacre.com.br

Sesc

Diretor Regional:
Marcio Verissimo
Condominio Antonio Oliveira Santos
Av. Getlio Vargas, 2473, 2° andar - Bosque
CEP.: 69.900 - 607
(68) 3302 - 2800 - www.sescacre.com.br

—_—

Sefac

Diretora Regional:
Débora Dantas
Condominio Antonio Oliveira Santos
Av.Gettllio Vargas, 2473, 1° Andar - Bosque
CEP.: 69.900 - 607
(68) 3213 - 3000 - www.ac.senac.br

Edicao n°43 da Fecomércio em Revista

www.fecomercioacre.com.br / FEV 2023 FECOMERCIOAC 3




Fecomeércio

senac Melhora a forca e
o tonus muscular;

EM REVISTA
SUMARIO / FEV 2023 REVISTA MENSAL ANO 06 N° 43

INDICE

aula de

1 ' Aumenta
a flexibilidade;

06

MEI: Quais foram as principais mudancas?
. P P ¢ Setor produtivo recebe visita de presidente

da ApexBrasil, Jorge Viana

1 0 Estimula a
Pix: mas o que muda mesmo? : perda de D‘ESU;

12

CAPA
Otimismo

e esperanca R v 1N 9 ) Diminui a
| NG | pressao arterial;

! L Wk 5
; A
LY i -
" T " \
™ [ o % 5
\ i g o
- " X%
- LI e
- L | R
¥ F 4 = 18
5 3 ’ et .-f.'
% ¥
-

. TA14ANDS
SEG /

QUA / SEX

OTIMISMO s il 18H AS 18H50 Combate 2
E ESPERANCA ~ APARTIA DOS 15 ANOS depressao;
7o SEG / QUA / SEX

eatio confiantes para 2023 .!,;!Lll“

19H AS 19H50

CLIENTE PLEND

22 ' RS 60,00

SENAC

Libera

PUBLICO EM GERAL endorfinas;

RS 100,00

4 FECOMERCIOAC FEV 2023 / www.fecomercioacre.com.hr




MEI: Quais foram as
principais mudancas?

Fecomeércio em Revista conversa com Sebrae no Acre
e tira duvidas mais frequentes

ZU[0Y Rose Peres JI34[0] Anne Nascimento
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més de janeiro

traz, consigo, inu-

meras mudangas,

e o salario ¢ uma

dessas alteracdes. Por conta

disto, a contribui¢do mensal

paga pelos Microempreen-

dedores Individuais (MEISs)

também tem um reajuste, de

modo que o calculo ¢ baseado

no valor do novo salario mini-

mo, que passou de R$ 1.212
para R$ 1.320.

Para obter mais informa-

¢oes, a Fecomércio em Revis-

ta conversou com a analista

de Atendimento de Relacio-
namento e coordenadora de
Atendimento do Servigo Bra-
sileiro de Apoio as Micro e
Pequenas Empresas no Acre
(Sebrae no Acre), Julci Fer-
reira, € ela explicou um pouco
sobre as alteragdes.

Segundo Julci, a primei-
ra obrigagdo do MEI, neste
inicio de ano, € o pagamen-
to do boleto mensal. “Com o
aumento do salario minimo,
ha esse reajuste e, com esta
mudanga, o MEI pagard men-
salmente entre R$ 67 e R$ 72,

|

a depender da sua atividade.
O MEI caminhoneiro pagara
mensalmente entre R$ 159,40
¢ R$ 164,407, explicou.

Outra mudanga explica-
da por Ferreira diz respeito
a declaragao de faturamento
anual, com prazo até o dia 31
de maio. “Mesmo ndo tendo
faturamento, o MEI tem esta
obrigacdo”, diz Julci Ferreira.
Por fim, outra mudanga im-
portante diz respeito a emis-
sao de notas fiscais. “Que pas-
sard a ser obrigatoria a partir
de abril de 2023”.

No geral, material
escolar ficou mais
barato

Ainda segundo Julci Fer-
reira, 0 MEI que nao dispor
de tempo, pode emitir as no-
tas via app do Governo Fede-
ral, que € gratuito. “O Sebrae
traz como missao ajudar aos
pequenos negodcios e, neste
momento, estamos aqui para
atendimento”.

Caso vocé€ queira mais de-
talhes, entre em contato com
o Sebrae no Acre, por meio
do nimero 0800 570 0800
ou pelo WhatsApp (68)3216-
2150.

“Qualquer pessoa pode en-
trar e tirar dividas. Nossos
canais estdo a disposi¢ao para
qualquer davida, para que en-
tre em contato conosco, fagam
encaminhamento para um
atendimento mais especifi-
co. Estamos a postos tanto no
atendimento presencial, como
em via remota”, finaliza Julci.
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ara quem estd iniciando

no mundo dos negocios,

um dos pontos mais im-

portantes ¢, como sera a
divulgagdo dos produtos e servicos.
E necessario torna-los conhecidos,
independentemente da estrutura ser:
presencial, virtual ou hibrida, utili-
zando-se como meio de divulgacdo
as redes sociais para amplo alcance
junto aos potenciais clientes.

Ferramenta bastante conhecida
para tal divulgacdo, ¢ o Instagram,
segunda maior rede social do mun-
do, com mais de 1 bilhdo de usua-
rios, ficando atrds apenas do Face-
book.

O Instagram, se utilizado de for-
ma adequada, possibilita aumento
de faturamento. Para o pequeno em-
preendedor, geralmente com menos
disponibilidade de recursos finan-
ceiros, a ferramenta ¢é excelente,
pois apresenta baixo custo e ainda
mensura resultados de vendas.

Para potencializar seu uso, o ide-
al é que o marketing seja bem as-
sertivo, ou seja, devera ser focado,
chamando a ateng@o em até 2 segun-
dos do tipo de publico que se almeja
alcangar. O foco ¢ fundamental para
atingir quem realmente se interessa
em comprar, pois ndo ¢ pratico ven-
der a todos os tipos de pessoas, € ne-
cessario segmentar o mercado.

No que se refere a segmentagao,
¢ preciso ter em mente os tipos de
clientes tipicos de sua empresa, po-
demos chama-lo de avatar ou per-
sona. Conhecé-lo é a base em que
devera se firmar. Isso exige conhe-
cimento quanto a dados demogra-
ficos: faixa etaria, sexo, localidade;
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ARTIGO |

Empreender "do zero": Instagram
e a divulgacao de seus negocios

conhecer quais problemas o afligem:
medos, dificuldades, frustracdes, e
ainda saber: o que faz o individuo
feliz, quais sdo seus sonhos etc..

Entender esse publico é pensar
como ele, e principalmente, conse-
guir ocupar sua mente, direcionan-
do-o por meio da divulgacdo reali-
zada.

A forma pratica de realizar isso é
disponibilizar conteudos direciona-
dos aquele tipo de persona. Muitas
divulgagdes no Instagram ocorrem
somente pensando nos tipos de pro-
duto, no servigo, esquecendo dos
interesses das pessoas, tornando um
verdadeiro mostruario do que pode
ser vendido, esse caminho €é bas-
tante incerto para a continuidade de
qualquer negocio, por incrivel que
pareca.

Quando se fala em pessoas, ir
além do costumeiro ¢ o caminho
para atingi-las na mente e no cora-
¢do, mostrar proposito, formas de
ajuda-las, se colocar como parceiro
as necessidades delas. A partir des-
se ponto, o consumidor potencial
interage melhor, entende que seu
empreendimento vai além de sim-
plesmente vender, percebe valor e
propdsito no que o lojista faz, e isso
pode gerar relagdo de longo prazo.

Como exemplo, pensemos em
individuos com algum tipo dificul-
dade de encontrar produtos apro-
priados as suas particularidades,
podendo ser alto(a)s demais, com
excesso de peso, com algum tipo de
deficiéncia etc. Divulgacgdo aderente
a esses publicos seria, além de apre-
sentar os produtos e servigos, dispo-
nibilizar conteudos (videos, textos,

fotos, entre outros) que gerem iden-
tidade com eles, promovendo in-
clusdo, demonstrando que sdo lem-
brados, sim, s8o muito importantes,
tendo ali um empreendimento que
pensa neles, se importa com eles, ¢
fica atento as suas necessidades, an-
seios ¢ aspiragdes.

Isso permite maior confian-
¢a, gera sensacdo de acolhimento,
sensacdo de alivio aos problemas,
permitindo assim maior aprofunda-
mento no relacionamento, gerando
sinergia ¢ amplitude junto a ind-
meras outras pessoas. Importante
refletir, nesse momento sublime, no
que se torna a geragdo de conteudo e
reciprocidade por parte desses con-
sumidores.

Quando os nichos de merca-
do identificam isso, possivelmente
vado cada vez mais se enderecar a
sua loja, virtual e/ou fisicamente,
deixando de procurar as que nio os
atendem de forma satisfatoria, ge-
rando o famoso engajamento.

Para a continuidade do relacio-
namento, deve haver dedicacdo aos
anuncios, nos stories, postagens
continuas, para estar sempre na
“vitrine” gerando memoria ¢ mais
importante ainda, sempre interagir
com quem enviar qualquer comen-
tario, pergunta, sugestdo. Nunca
deixar clientes sem algum tipo de
resposta ¢ a ordem do dia.

Ainda hoje, vemos inimeras em-
presas que nao geram retorno, ndo
se importando com a experiéncia
que seu negocio gera ao consumi-
dor. No uso do Instagram, foque em
seus publicos, conhecendo-os ¢ inte-
ragindo constantemente!

ComercioMais

Mais oferta, mais descontos e mais negoécios

Peca ja o seu cartao
e comece a economizar

'——_\.
68 3212-4800

comerciomaisac@gmail.com

n Fecomercio/AC Fecomércio Acre



Pix: mas o que muda mesmo?

Mesmo assim, consumidor deve pesquisar para obter

melhores precos

1[0 Rose Peres

reuson Braga € co-
merciante e tem um
pequeno comércio
no Centro da capital
acreana. Para ele, o Pix trouxe
seguranca. “E um meio de ndo
termos o dinheiro em espécie o
tempo inteiro e traz uma segu-
ranca, principalmente em meio a
essa onda de violéncia”, reflete.
Ainda segundo o comerciante,
o meio de pagamento chega até
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J134(0] Anne Nascimento

a aumentar as vendas. “Por ve-
zes, as pessoas nao tém dinheiro
em maos, ou o cartdo, mas tem
o Pix. Melhorou muito nossa
vida”, diz.

O comerciante diz ndo es-
tar preocupado com as possi-
veis mudangas. “Nao acredito
que va mudar em muita coisa e
o que for sera pra melhor”. Ao
contrario do que foi divulgado,
Creuson esta certo. Isto porque

mudangas que foram anunciadas
pelo Banco Central em 1° de de-
zembro de 2022 e que entraram
em vigor ja no dia 2 de janeiro
de 2023 aterrorizaram, por um
periodo, os consumidores, ja
que rumores de que o Pix seria
cobrado comeg¢aram a aumentar.

Nao ¢ o que acontece. As mu-
dancas no modo de pagamento
mudaram no que diz respeito ao
limite individual por transacao —

que deixa de existir — e no hora-
rio noturno — que passa a ser per-
sonalizado. Além disso, valores
na modalidade Pix Saque e Pix
Troco aumentaram.

De acordo com o Banco Cen-
tral, as novas regras oferecem
seguranca e flexibilidade ao
mecanismo de pagamento, que
bateu recorde de 104,1 milhoes

de transagdes por dia com o pa-
gamento da segunda parcela do
décimo terceiro, em 20 de de-
zembro.

A sugestdo para abolir o li-
mite por operacdo foi feita em
setembro pelo Forum Pix, grupo
de trabalho coordenado pelo or-
gao e secretariado pela Federa-
¢do Brasileira de Bancos (Febra-

Mas, afinal, o que muda?

Fim do limite

por transacao

O Pix deixa, agora, de
ter um limite individual por
transacdo, passando a valer
apenas os limites diarios por
periodo (diurno ou noturno).
Dessa forma, o cliente podera
transferir de uma vez todo o
limite do periodo ou fazé-lo
em diversas vezes. As regras
para o cliente personalizar os
limites do Pix ndo mudaram.
As instituicdes financeiras te-
rdo de 24 a 48 horas para aca-
tar a ampliacdo dos limites e
deverdo aceitar imediatamen-
te os pedidos de reducao

Flexibilizacao

do limite noturno

O correntista pode escolher
se o periodo noturno comega-

ra as 22h, terminando as 6h.

Pix Saque e Troco

Aumento dos valores dis-
poniveis nas modalidades.
Até agora, era possivel sacar
ou receber como troco R$ 500
via Pix durante o dia e R$ 100
a noite. As quantias passaram
para R$ 3 mil no periodo diur-
no ¢ R$ 1 mil no periodo no-
turno.

Transferéncias

a empresas

BC retirou limite para
transferéncias a contas de pes-
soas juridicas pelo Pix. Cabe-
ra a cada institui¢ao financeira
determinar o valor maximo.

Compras
Os limites das operagdes

ban), que reune as instituicdes
participantes do Pix, ainda de
acordo como BC. Para o grupo,
0 antigo valor maximo por tran-
sacdo era pouco efetivo porque
o usuario pode fazer diversas
operacdes pelo valor do limite,
desde que respeite a quantia fi-
xada para o periodo diurno ou
noturno.

Pix com finalidade de compra
passardo a ser iguais aos da
Transferéncia Eletronica Dis-
ponivel (TED). Antes, eram
atrelados aos limites dos car-
tdes de débito.

Excecoes

As novas regras entram
em vigor em 02 de janeiro de
2023, com excecao dos ajus-
tes de hordrio noturno por
meio dos canais digitais; e
pagamento de salarios, apo-
sentadorias e pensoes pelo Te-
souro Nacional. Essas passam
a valer a partir de 3 de julho
de 2023.

Hoje, segundo dados do
BC, sdo 141,6 milhdes de usu-
arios cadastrados, consideran-
do pessoas fisicas e juridicas.
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Matéria capa

Matéria capa

Otimismo

L
@

e esperanca

Empresarios do comeércio do Acre
estao confiantes para 2023

JI34[)] Anne Nascimento

empresario Luiz Go-
mes tem, junto com a
esposa, uma empresa
de roupas infantis ha
quase 33 anos na Galeria Meta,
lugar conhecido — e quase cultu-
ral — na capital acreana por reu-
nir uma diversidade de lojas, dos
mais variados tipos. Em meio
a conversa com a Fecomércio
em Revista, ele reforca: “Estou

12 FECOMERCIOAC FEV 2023 / www.fecomercioacre.com.br

Rose Peres

confiante, com as expectativas
sempre boas. E o que queremos
a cada ano que passa”.

Luiz reflete bem o pensamen-
to do empresario acreano: se no
resto do Pais, o indice de Con-
fianga do Empresario do Comér-
cio (Icec), divulgado no ultimo
dia 27 de janeiro pela Confe-
deracdo Nacional do Comércio
de Bens, Servigos e¢ Turismo

b
[ if

T Do pegas

7]

(CNC), aponta que o empresario
do comércio ndo mantém boas
perspectivas quanto as vendas,
no Acre, o fendmeno € oposto,
pelo menos segundo avaliacao
da Federagao do Comércio de
Bens, Servigos e Turismo do Es-
tado do Acre (Fecomércio-AC).
No Estado, o Icec mantém-se es-
tavel desde janeiro de 2022, com
uma variagao positiva de 0,3%,

0% A

atingindo, em dezembro de
2022, 139,6 pontos percentuais.

Segundo informacdes divul-
gadas pela CNC, o Icec atingiu
119 pontos em janeiro no Pais,
apontando queda de 3,6% des-
contados os efeitos sazonais,
sendo a segunda consecutiva. De
acordo com o assessor da presi-
déncia da Fecomércio-AC, Egi-
dio Garo, com a redu¢do mensal
de todos os indicadores, a con-
fianca do comércio chegou ao
menor nivel desde abril de 2022.

Ainda de acordo com o es-
tudo, o empresario do comércio
brasileiro ndo estd otimista em
relacdo as vendas, o que aponta
para uma redugao do volume ne-
gociado e a consequente reducao
dos investimentos.

“A ameaga de juros elevados
até, ao menos, o terceiro trimes-

tre, impacta de forma negativa
no consumo de bens que depen-
dem de crédito, especificamen-
te os durdveis”, explica Garo,
acrescentando que aproximada-
mente 60% dos empresarios do
comércio esperam uma piora
na economia. “O que interferi-
rd sobremaneira nas operacoes
regulares da empresa, levando a
reducdo de investimentos, a di-
minui¢do da mao-de-obra e pou-
ca contratacao”, diz.

Em relacao ao momento eco-
nomico acreano, o indicador
atingiu 116 pontos, o maior des-
de dezembro de 2021. “O que
indica perspectivas positivas
notadamente aos produtos nao
duraveis e elevando a perspec-
tiva para os produtos durdveis”,
afirma.

Além disso, em pesquisa re-
alizada recentemente pela Feco-
mércio-AC divulgada nesta sex-
ta-feira, dia 27, os empresarios
do comércio acreano apresentam
uma expectativa de vendas posi-
tivas para o semestre, 61% dos

entrevistados. “Muito proéximo
do indicador de 30 de junho de
2022, quando tal expectativa era
de 62% com relacao ao semestre
seguinte”, reflete o assessor.

Egidio finaliza dizendo que,
quanto a0 momento econdmi-
co, 0s empresarios acreanos tém
uma grande expectativa com a
melhora da economia, o que re-
mete a 79% dos entrevistados, a
mais alta desde 23 de junho de
2021, quando atingiu 80,2 pon-
tos.

E o empresario Luiz confirma
isto: na conversa, 0 empresario
fala sobre o periodo vivido pela
pandemia. “Foram dois anos
[2020 e 2021] em que as ven-
das foram horriveis. Em 2022, j&
notamos uma melhora, e ¢ o que
esperamos a partir de agora”, re-
forcando que, para tanto, os lo-
Jistas locados na Galeria Meta se
aproveitam de promocgdes para
aquecer o comércio neste inicio
de ano. Mas o lojista garante: a
palavra da vez, em 2023, ¢ oti-
mismo e esperanga.
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Setor produtivo recebe visita de
presidente da ApexBrasil, Jorge
Viana

JI34(0] Anne Nascimento

om o objetivo de apre-
sentar a cartela de ser-
vigos, a nova diretoria
da Agéncia Brasileira
de Promog¢ao de Exportagdes e
Investimentos (ApexBrasil) es-
teve, na tarde desta segunda-fei-
ra, 16, na sede da Federacao do
Comércio de Bens, Servicos ¢
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1[N Rose Peres

Turismo do Estado do Acre (Fe-
comércio-AC). A intengdo era
estar presente com empresarios
e representantes do setor produ-
tivo — entre comércio, Servigos e
industria — e fomentar parcerias
com vistas ao fortalecimento do
comércio exterior.

O novo presidente da

ApexBrasil, Jorge Viana, refor-
¢ou a importancia em realizar
a primeira viagem a frente do
novo cargo ao Acre, mas relem-
brou que vai visitar todos os Es-
tados com a ideia de falar com
todos os segmentos do Brasil.
“O Brasil exporta pouco, ain-
da, e o presidente Lula tem sem-

pre a prioridade de fazer crescer
as exportagdes. Minha vinda ao
Acre é o come¢o de uma nova
historia, e eu acredito que, quem
sabe daqui a alguns anos, esta-
remos exportando muito mais.
Para isso, temos de trabalhar
com empresas, com setores pro-
dutivos, envolver o governo”,
ressaltou Viana, relembrando
ainda a posicdo estratégica do
Acre. “Podemos melhorar muito
nossa situacao em relagdo as ex-
portagdes”, disse.

Jorge reforgou que € necessa-
rio cuidar e treinar as empresas
e, para isto, citou o Programa
de Qualificacdo para Exporta-
¢do, o Peiex. “Numa parceria da
ApexBrasil com o Sebrae, tere-
mos esta possibilidade de treinar
as empresas. Mas nao apenas
i1sso: se ndo tirarmos 0s obsta-
culos que temos, como a alfan-
déga, em Assis Brasil; a falta
de voos do Acre para paises vi-
zinhos, ndo mudaremos; quere-
mos trazer de volta a agenda que
tinhamos e a facilidade para o ir
e vir aqui na fronteira e, princi-
palmente, a entrada e saida de
mercadorias”, afirmou.

O Peiex ¢ um programa que
tem, por objetivo, estimular e
promover a cultura exportado-
ra, principalmente pequenas e
médias empresas. De acordo
com a diretora de Negdcios, Ana
Paula Repezza, quando se che-
ga em um estado com o Acre,
com o grande nimero de pro-
dutos ligados a biodiversidade
€ a economia sustentavel, vé-se
uma possibilidade enorme. “Nao
apenas de produtos tradicionais
da floresta, mas produtos com
mais valor agregado, bem como
o artesanato. Quando nos depa-
ramos com um estado como o

Acre, percebemos muitas opor-
tunidades, pois queremos estar
mais proximos, vez que aqui a
exportacdo deve ser mais am-
pliada”.

Representando o setor pro-
dutivo — que engloba a Feco-
meércio-AC, Fieac, Acisa, Faeac,
Federacre e Sebrae no Acre, o
presidente da Fieac, Jos¢ Adria-
no, agradeceu o cuidado que o
presidente da ApexBrasil pelo
Acre. “Nossas expectativas sao
que todo o setor produtivo acre-
ano seja enxergado pelo governo
federal, num movimento cres-
cente de melhorias das nossas
apresentacoes dos produtos e ex-

portagdes. Ja temos uma camara
técnica que discute esse tema e
outros dentro do Férum Empre-
sarial, e com a chegada do Jorge
Viana, temos uma expectativa
de melhorias nesse didlogo com
o governo federal e a criacao de
um contato permanente com o
comércio exterior definitivo”,
finalizou.

O vice-presidente da Feco-
mércio-AC e diretor superin-
tendente do Sebraec no Acre,
Marcos Lameira, agradeceu a
presenca do presidente. “O setor
produtivo recebe essa visita com
muito bons olhos, e aguardamos
o melhor para o Acre”.
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Sesc Ler retoma atividades
educacionais no interior

do Acre

II340Y] Deise Leite

s atividades escola-
res do Sesc Ler fo-
ram retomadas nesta
segunda-feira, 06 de
fevereiro nas Unidades do Sesc
no interior do Acre. No total,
cinco unidades voltaram as ati-
vidades educacionais, Senador
Guiomard, Placido de Castro,
Xapuri, Brasileia e Feijo.

A Diretora de Programas
Sociais, Thais Roma, destaca a
importancia do retorno as aulas
para a comunidade do interior
“0 nosso trabalho e fundamen-
tal socialmente para cada um
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[ZO(0N Ascom Sesc

dos alunos e para os nossos pro-
fessores, ¢ uma importancia do
trabalho transformador do Sesc
que ¢ nossa missao, ¢ o voltar
esta junto e buscando uma nova
caminhada dentro da educacgao”,
disse.

Sesc Ler

O projeto Sesc Ler oferece
educagdo integrada para jovens
e adultos ndo escolarizados, de
acordo com a diversidade cul-
tural e necessidade das regi-
Oes brasileiras. Sob o conceito

abrangente de alfabetizacdo, o
Sesc Ler promove educacdo por
inteiro. Nao apenas ensina a ler,
mas mostra a importancia da lei-
tura e a escrita no cotidiano de
cada um e integra o ensino for-
mal com cultura, lazer e saude.
E o projeto vai além do ensino
basico. Estimula a qualificacao
profissional, acdo comunitaria,
desenvolvimento cultural e a ci-
dadania.

O Criar Sesc

E um projeto educacional que

EJA

EOUCACLD DF SJOVENS E ADULTOS

funciona no contraturno escolar,
voltado para o desenvolvimento
integral das criangas, valorizan-
do a infancia e as suas multiplas
experiéncias com maneiras di-
vertidas e criativas de aprender.

Onde encontro o Sesc
Ler?

O Sesc Ler esta implantado
em municipios do interior do
Acre, em Centros Educacio-
nais construidos pelo proprio
Sesc nos municipios de Senador
Guiomard, Placido de Castro,
Xapuri, Brasileia e Feijo.
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Senac Acre certifica servidores
do Governo do Acre com cursos

de tecnologia

Objetivo do contrato foi promover cursos e palestras para servidores

publicos estaduais da area de tecnologia

esultado de con-
trato entre a Se-
cretaria de Estado
e Administragao
(Sead), por meio do Departa-

18 FECOMERCIOAC FEV 2023 / www.fecomercioacre.com.br

JI34[0] Lucas Sousa

mento de Formagao e Capacita-
¢do do Servidor (Decap), Senac
no Acre certificou na manha de
ter¢a-feira, 7, os servidores do
Governo do Estado do Acre con-

CERTIFIcADg

cluintes dos cursos de Virtuali-
zagao de Servidores, Tratamento
de Imagens e Administragao de
Projetos de Redes.

A cerimoénia de certificacao
contou com a presenca de re-
presentantes das institui¢des,
incluindo o diretor de educa-
¢do profissional do Senac Acre,
Abrao Maia, o chefe do Decap,
Glauber Abecassis, o coordena-
dor de negdcios estratégicos do
Senac, Ricardo Pires, a coorde-
nadora do Nucleo de Educagao
Profissional do Senac em Rio
Branco, Carlete Oliveira, ¢ o
secretario adjunto da Sead, Gui-
lherme Duarte.

De acordo com o chefe do
Decap, Glauber Abecassis, 0 go-
verno vem investindo em seus
colaboradores, mas poucos de-
dicam tempo para renovar seus
conhecimentos e buscar atua-
lizacdes na area de tecnologia.
J& o secretario adjunto da Sead,
Guilherme Duarte, destacou a

importancia da parceria com o
Senac para alcangar os objetivos
de capacitacdo dos servidores
estaduais.

O diretor de educagdo pro-
fissional do Senac Acre, Abrao
Maia, ressaltou que a conclusao
e certificagdo dos servidores ¢é
uma forma de "coroar" a parce-
ria com o Governo do Estado, e
que a missdo do Senac ¢ qualifi-
car para o trabalho, sempre dis-
posto a contribuir tanto com a
iniciativa privada quanto com a
iniciativa publica.

Entre os concluintes, estava a
desenvolvedora de software da
Secretaria de Estado de Obras
Publicas (Seop), Talia da Silva
Batista, que participou do curso
de Virtualizagao de Servidores e
demonstrou a satisfagdo de ter
concluido uma area da tecnolo-
gia na qual ndo atuava anterior-
mente. Ela afirmou que agora
poderd contribuir ainda mais
com sua secretaria.

@senacacre
/SenacAcre

http://portal.ac.senac.br/
'@
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